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RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO;

CRIANDO UM CRONOGRAMA DE POSTAGEM;

O QUE £ UM CTA E COMO USAR CORRETAMENTE;

CRIANDO UMA SEQUENCIA DE STORIES QUE VENDE (NA PRATICA);
COMO TER UM ATENDIMENTO EFETIVO;

SE DIVULGANDO ALEM DAS REDES SOCIAIS;

QUAL A DIFERENGA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUCRATIVA;

SENHA DA AULA 2 PRA CONCORRER A MENTORIA + PRESENTE!



VAMOS PRO CONTEUDO!



0 QUE VOCE VAI VER HOJE?

-3 RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO;

CRIANDO UM CRONOGRAMA DE POSTAGEM;

O QUE E UM CTA E COMO USAR CORRETAMENTE;

CRIANDO UMA SEQUENCIA DE STORIES QUE VENDE (NA PRATICA);
COMO TER UM ATENDIMENTO EFETIVO;

SE DIVULGANDO ALEM DAS REDES SOCIAIS;

QUAL A DIFERENCA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUCRATIVA;

SENHA DA AULA 2 PRA CONCORRER A MENTORIA + PRESENTE!



RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO




RECAPITULANDO 0 FUNIL DE CONTEUDO

- Objetivo: atrair novas pessodas.
4 Métricas: alcance, impressodes, seguidores




RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO

Objetivo: atrair novas pessoas.
| Métricas: alcance, impressodes, seguidores

Objetivo: conectar e convencer.
Métricas: interacdo, comentdrios, directs.




RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO

' Objetivo: atrair novas pessoas.
| Métricas: alcance, impressbes, seguidores

Objetivo: conectar e convencer.
Métricas: interacdo, comentdrios, directs.

i Objetivo: Vender ou converter.
| Meétricas: Vendas ou cadastros.




RECAPITULANDO 0 FUNIL DE CONTEUDO

Exemplos:

- Receitas .
- Listas de compras

- O que comer ho carnaval S

- Trends

- Memes



RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO

Exemplos:

- Qual tipo de gordura utilizar?
- Qual a importancia da amamentagao?
- Existe vicio em ac¢ucar?

Meio de Funil



RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO

Exemplos:

- Como funciona minha consulta? S—
- Como minha paciente perdeu 15kg? Funil
- O que vocé encontra no meu ebook?
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CTA = Call to action = Chamada para ag¢do

biaschwan.nutricao Apresento a vocés o modelo de @ Binschwan: nulican @ SR
Consultoria Online de 2023! L '

A Consultoria foi o meu modelo nimero 1 de resultados em
2022, por isso resolvi melhorar o servigo ainda mais, para

trazer ainda mais resultados aos pacientes. Como ﬁl“CiOna Cliqlle no link

Se vc quer ter resultados em 2023 sem abrir méao de 0 men ac{?"?[)ﬂ"’l(l"léﬂlO da bio para mais informacoes

.

*ﬂ Clica no link da bio que eu to te aguardando!

£ BIASCHWAN £ BIASCHWAN




CTA = Call to action = Chamada para ag¢do

713 21,4 mil 1.509
Publicagdes Seguidores Seguindo

Bia Schwan | Nutricionista
Empreendedor(a)

Nutricionista | Digital Influencer
+2.000 atendimentos
@biaparanutris

“+ Agendamentos de Consultas

Av Vitor Rocha, 655, Sala 102, Parque Burle, Cabo Frio
Ver traducao

(27 wa.me/message/SMO4A0UQQOMIL1
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) Story 1: Preciso contar uma coisa pra vcs. (Adicionar algo que aconteceu com
vc e chame atencdo. Ex.: ganhei 2kg no fim de semana. Ou “acabei comendo
um chocolate inteiro sem pensar”)
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Story 1: Preciso contar uma coisa pra vcs. (Adicionar algo que aconteceu com vc
e chame atencdo. Ex.: ganhei 2kg no fim de semana. Ou “acabei comendo um
chocolate inteiro sem pensar”)

Story 2: Mas calma que esta tudo bem. (Explicar de forma rdpida e resumida)

) Story 3: Mas esse acontecimento me ensinou uma coisa que queria
compartilhar com vcs. Ja aconteceu de ve planejar algo que ve quisesse
muito, e acontecer varias coisas no meio do caminho pra te impedir?

*Enquete”
- Sim
- NGo



) Story 4: De vez em quando acontece isso comigo. Contar outra ocasiéo que te
tirou dos seus planos.
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tirou dos seus planos.

) Story 5: Eu tinha duas op¢oes hesse momento: 1: Deixar isso me abalar e deixar
que isso me impedisse de continuar no meu objetivo. 2: Encarar como
aprendizado e continuar nos meus planos. Qual ves acham que aconteceu?

*Reacao*
(Choro) Opcéio1/(Fogo) Opgéio 2



Story 4: De vez em quando acontece isso comigo. Contar outra ocasido que te
tirou dos seus planos.

Story 5: Eu tinha duas opc¢des nesse momento: I: Deixar isso me abalar e deixar
gue isso me impedisse de continudr no meu objetivo. 2: Encarar como
aprendizado e continudr nos meus planos. Qual vcs acham que aconteceu?

*Reacdo*
(Choro) Opcgéo 1 /(Fogo) Opgéio 2

> Story 6: FOTO COM UMA REFEIGAO SAUDAVEL.
Escolhi a op¢éo 2. E segui a minha vida saudavel normaimente.
Mas por que eu estou contando tudo isso?



DIA 1: OBJETIVO — INICIAR UMA NARRATIVA PARA ATRAIR ATENCAOC

Story 7: Porque isso pode servir de aprendizado pra vocé que também temo
objetivo de emagrecer. Algumas coisas podem acontecer para te desanimar:
- Ndo estar conseguindo seguir a dieta muito bem

- Estar desmotivada com os treinos

- Estar em um periodo de muita ansiedade

- N@o conseguir se controlar no fim de semana

- (Listar problemas que podem acontecer de acordo com o problema que vc
escolheu)

Alguma dessas coisas ja aconteceu com vc? Me conta aqui (dedo apontando
pra baixo - direct)



Story 7: Porgue isso pode servir de aprendizado pra vocé que também tem o
objetivo de emagrecer. Algumas coisas podem acontecer para te desanimar:
- Ndo estar conseguindo seguir a dieta muito bem

- Estar desmotivada com os treinos

- Estar em um periodo de muita ansiedade

- N@o conseguir se controlar no fim de semana

- (Listar problemas que podem acontecer de acordo com o problema que vc
escolheu)

Alguma dessas coisas ja aconteceu com vc? Me conta aqui (dedo apontando
pra baixo — direct).

) Story 8: *Print de alguma resposta ou mais, sem identificar a pessoa*
Entdo a mensagem de hoje é:
(criar uma frase bonitinha aqui de mensagem final de superacéio)






) Story 1: Comecar com uma rotina matinal (15 seg) e bom dia



Story 1: Comecgar com uma rotina matinal (15 seg) e bom dia

) Story 2: Como vocés gostaram muito da historia de ontem, vou tentar fazer isso
mais vezes. Sabiam que nutri¢éo néo € a minha primeira faculdade? Vocés
acham que é a minha... (ou adicionar aqui cursos que vc faz ou o periodo em
que vc esta na faculdade)

*Enquete”
- Segunda faculdade, Terceira faculdade, Quarta faculdade, Quinta faculdade?



Story 1: Comecgar com uma rotina matinal (15 seg) e bom dia

Story 2: Como vocés gostaram muito da historia de ontem, vou tentar fazer isso
mais vezes. Sabiam que nutricdo ndo é a minha primeira faculdade? Vocés
acham gue é a minha... (ou adicionar aqui cursos que vc faz ou o periodo em
gue vc esta na faculdade)

*Enquete*
- Segunda faculdade, Terceira faculdade, Quarta faculdade, Quinta faculdade?

) Story 3: E eu escolhi Nutri¢do porque...
E hoje a Nutrigéio € o que eu amo praticar e estudar:
(PRINT DO SEU BOLETIM DO ULTIMO PERIODO ou certificado de cursos ou notas de
provas ou fotos estudando)



Story 4: Minha paixéo pela Nutricéio comecou no ANO X. (FOTO QUANDO
COMECOU a estudar nutri¢éo).




Story 4: Minha paixdo pela Nutricdo comegou no ANO X. (FOTO QUANDO
COMECOU a estudar nutri¢céo).

) Story 5: E assim como todo mundo, néo é porque eu fago nutrigéio ou sou
nutricionista, que eu ndo como algo que néo seja saudavel de vezem quando...
Olhem essa refeigéio que fiz na semana passada (colocar foto de alguma
refeigdio livre) O que ves acharam?

*Enquete”
- Nossa, mas nutri ndo pode comer isso
- Tudo bem, vc & ser humano como noés



Story 4: Minha paixdo pela Nutricdo comegou no ANO X. (FOTO QUANDO
COMECOU a estudar nutri¢céo).

Story 5: E assim como todo mundo, néio € porque eu faco nutricdo ou sou
nutricionista, que eu ndo como algo que ndo seja sauddvel de vez em quando...
Olhem essa refei¢cdo que fiz na semana passada (colocar foto de alguma
refeicéo livre) O que vcs acharam?

*Enquete*
- Nossa, mas nutri ndo pode comer iSso
- Tudo bem, vc & ser humano como nos

) Story 6: Mas depois das exceg¢des volto normalmente para a minha rotina
saudavel, sabendo montar minhas refeicées completas em nutrientes
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Story 7: (fotos de pratos sauddveis) Faz sentido pra vcs?
*Enquete™

- Sim!!!

- Ndo..

Story 8: Agora quero saber de voceés... Vocés sabem montar refeigcdes sauddaveis?
Me conta aqui: *Caixinha de perguntas*

Story 9: Qual sua maior davida para montar suas refeicées?
* Caixinha de perguntas*

) Story 10: TIVE UMA IDEIA. Se vc tiver foto de alguma das suas refei¢des (café da
manhd, almocgo, lanche) , me manda aqui no direct (dedo apontando pra
baixo) Amanhdé conto o que vou fazer...
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Story 1: 15 segundos com bom dia/rotina matinal

) Story 2: Lembram que ontem pedi fotos das refeicoes de vcs?
*Enquete* (Sim/Néo)



Story 1: 15 segundos com bom dia/rotina matinal

Story 2: Lembram que ontem pedi fotos das refei¢cdes de vcs?
*Enquete* (Sim/Nd&o)

) Story 3: Pensei em andalisar algumas ensinando pra vcs o que tem de certo, e o que
pode melhorar. Vocés querem ver?
*Reacgdao*
(Fogo) Sim!
(Choro) Néio precisa...



Story 1: 15 segundos com bom dia/rotina matinal

Story 2: Lembram que ontem pedi fotos das refei¢cdes de vcs?
*Enquete* (Sim/Nd&o)

Story 3: Pensei em analisar algumas ensinando pra vcs o que tem de certo, e o que pode
melhorar. Vocés querem ver?

*Reacdo*

(Fogo) Sim!

(Choro) Néo precisa..

) Story 4: Gravar na tela verde com a foto da refeicéio no fundo, comentando sobre ela



Story 1: 15 segundos com bom dia/rotina matinal

Story 2: Lembram que ontem pedi fotos das refei¢cdes de vcs?
*Enquete* (Sim/Nd&o)

Story 3: Pensei em analisar algumas ensinando pra vcs o que tem de certo, e o que pode
melhorar. Vocés querem ver?

*Reacdo*

(Fogo) Sim!

(Choro) N&o precisa...

Story 4: Gravar na tela verde com a foto da refeicdo no fundo, comentando sobre ela

Story 5: Quer que eu comente uma refeicéio sua também?? Me manda aqui no direct
que Vou escolher 3 pessoas pra comentaramanha!






) Story 1: Bom dia/rotina matinal



Story 1: Bom dia/rotina matinail

) Story 2: Conforme combinamos ontem, escolhi 3 pessoas pra comentar as refeigoes
hoje, entéo vamos la!



Story 1: Bom dia/rotina matinal

Story 2: Conforme combinamos ontem, escolhi 3 pessoas pra comentar as refeicées
hoje, entdo vamos la!

) Story 3, 4 e 5: comentar as refeicoes



Story 1: Bom dia/rotina matinall

Story 2: Conformme combinamos ontem, escolhi 3 pessoas pra comentar as refeicoes
hoje, entdo vamos la!

Story 3, 4 e b: comentar as refeicoes

) Story 6: O que vc acha de ter alguém de perto analisando e ajustando as melhores
refeigoes pra vc, de acordo com seus objetivos e rotina?
*Enquete*
- Top! Eu quero!!!
- Néo faz diferenca...
- Texto via direct oferecendo o seu servico:



COMO FAZER ESSA ABORDAGEM?



COMO FAZER ESSA ABORDAGEM?

Oi Fulano, tudo bem?

Vi que voceé respondeu a enquete concordando que faz diferenca ter alguém do
seu lado, ajustando suas refeicdes de acordo com a sua rotina e objetivos, né?

Bom, se voce tiver interesse, estou abrindo 5 vagas de para o SERVICO X a partir
de Julho e tenho certeza que posso te ajudar a chegar mais perto ainda dos
seus objetivos. Quer saber mais informacoes?
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COMO TER UM ATENDIMENTO EFETIVO;

SE DIVULGANDO ALEM DAS REDES SOCIAIS;

QUAL A DIFERENCA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUCRATIVA;

SENHA DA AULA 2 PRA CONCORRER A MENTORIA + PRESENTE!
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- De nada adianta nadar e morrer na praia

- A venda precisa ser CONVERTIDA

- Tenha um bom material de apresentacdo quando a pessoa entrar
em contato

- Se for secretdriq, treine bem

- Estabele¢ca um tempo méximo para respostas (ex.: 30min)

- Deixe claro os hordrios de atendimento

- N&o deixe de responder directs



- De nada adianta nadar e morrer na praia

- A venda precisa ser CONVERTIDA

- Tenha um bom material de apresentacdo quando a pessoa entrar
em contato

- Se for secretdriq, treine bem

- Estabele¢ca um tempo méximo para respostas (ex.: 30min)

- Deixe claro os hordrios de atendimento

- N&o deixe de responder directs

- Mate objegoes.: Ex.: "néio posso pagar esse valor agora’, “vou
agendar no més que vem".



0 QUE VOCE VAI VER HOJE?

RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO;

CRIANDO UM CRONOGRAMA DE POSTAGEM;

| O QUE E UM CTA E COMO USAR CORRETAMENTE;

¥ CRIANDO UMA SEQUENCIA DE STORIES QUE VENDE (NA PRATICA);
COMO TER UM ATENDIMENTO EFETIVO;

SE DIVULGANDO ALEM DAS REDES SOCIAIS;

QUAL A DIFERENCA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUCRATIVA;

SENHA DA AULA 2 PRA CONCORRER A MENTORIA + PRESENTE!







e Ndo tenha medo de convites: palestras, Podcasts, eventos



e Ndo tenha medo de convites: palestras, Podcasts, eventos
e Faca network: congressos, relagées nas proprias redes sociais



e Ndo tenha medo de convites: palestras, podcasts, eventos

e Faca network: congressos, relagées nas proprias redes sociais

* Faca parcerias: lojas de suplementos, médicos, psicologos,
academias, clinicas de estética.



0 QUE VOCE VAI VER HOJE?

RECAPITULANDO O FUNIL DE CONTEUDO;

CRIANDO UM CRONOGRAMA DE POSTAGEM,;

| O QUE E UM CTA E COMO USAR CORRETAMENTE;

¥ CRIANDO UMA SEQUENCIA DE STORIES QUE VENDE (NA PRATICA):

.

COMO TER UM ATENDIMENTO EFETIVO:
SE DIVULGANDO ALEM DAS REDES SOCIAIS:
QUAL A DIFERENCA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUCRATIVA;

SENHA DA AULA 2 PRA CONCORRER A MENTORIA + PRESENTE!



QUAL A DIFERENGA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUGRATIVA



QUAL A DIFERENGA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUGRATIVA

AGENDA CHEIA




QUAL A DIFERENGA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUGRATIVA

AGENDA CHEIA

- Voceé trabalha muito e ganha pouco
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QUAL A DIFERENGA DE AGENDA CHEIA X AGENDA LUGRATIVA

AGENDA CHEIA

- Voceé trabalha muito e ganha pouco

- O paciente tem dificuldade de marcar hordrios

- Vocé ndo tem tempo de se dedicar ds redes sociais

- Vocé ndo tem tempo de participar de outros projetos
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AGENDA LUCRATIVA

- Voceé trabalha o suficiente, e ganha bem

- O paciente consegue marcar horario com certa facilidade
- Vocé consegue tempo para trabalhar nas suas redes e se
dedicar a novos projetos

- Vocé tem tempo de qualidade com a familia, amigos, e
pode cuidar da sua saide
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AAAAAAAA

NUTRI DE SUBESSU Q’.)
AULA FINAL - O passo a passo pra

Aula 3 - Fazendo a consulta perfeita e :
. ; . P Faturar 10 Mil reais por més como °
e fidelizando pacientes (na pratica) nutricionista

O PASSO A PAS

FATURAR10 MIL
gRAIS POR MES
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SENHA DA AULA 2.

#Hnutrilucrativa
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